


広告で入学者が獲得できる時代は、

もう終わって　いることに

 広告を出し
ても、新規集

客に結びつ
かない

 入会率が下
がってきた

 体験レッス
ンの後の当

日入会が減
った

 業績をあげ
るために

　　　　  
広告費のコ

ストがかか
る

 退会がとま
らない
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□

□

□

□

繁忙期   　にまだ間に合う
次の一手のヒントを差し上げます！

20代～50代女性層の
スクールに関する意識はコレだ！

「電話営業･･･初回編」これで、
取りこぼしは激減！

最近は…

不況の今、
何をどうすれば良いのか
分からない
スクール運営者必見!!

4月向け

以前は
３年ぐらい

 前まで

セミナーに
申し込んだらもらえる!!

セミナーに
参加したらもらえる!!

100人アンケート生の声

小冊子
プレゼント

特典1

特典2

100年に一度の不景気でも、
やるべきことをやっているスクールは成長しています。
不況の今は、好景気時のやり方を続けていても、成功はしません。

即実践！
スタッフ教育にも
すぐに効果が出る

是非、今月1月28日のセミナーにご参加ください。

!

 スクール専
門雑誌に載

せると

　　　　　
　 資料請

求が一気に
増えた

 体験レッス
ンをすれば

、ほとんど当
日入会した

 入会意識の
高いお客様

が来校して
いた

 チラシで集
客ができて

いた

お気づきですか。


